SLM intern

Die SLM in lhrer Nahe

Was Sie schon immer iiber Wertpapiere

wissen wollten: Borsencorner

Vom 17. Mai bis 4. Juni 2010 stehen Ihnen im Beratungszentrum SLM in Miinsingen unsere An- Hauptsitz
lagespezialisten fiir Ihre Fragen zur Verfiigung. Nutzen Sie die Gelegenheit, wir beraten Sie gerne!

Spar + Leihkasse Minsingen AG

Bei unserem Borsenwettbewerb konnen oorpiatzs
Sie tolle Preise gewinnen.

Die neue 24h-Zone der SLM

Technische, wirtschaftliche, politische und gesellschaftliche Entwicklungen stellen Finanzinstitute  Geschaftsstellen
stetig vor neue Herausforderungen. Dabei legt die SLM den Fokus auf die Bediirfnisse ihrer

Kundschaft.

3110 Miinsingen

Telefon 031724 11 11
Telefax 031724 11 55
Internet www.sIm-online.ch
E-Mail info@sIm.rba.ch

Kirchdorf
Telefon 0317810166
Telefax 03178137 11

Konolfingen
Telefon 0317903030
Telefax 0317903039

Wichtrach
Telefon 0317812323
Telefax 0317813350

Worb
Telefon 0318397373
Telefax 0318397375

Gerzensee

Aus diesem Grund haben wir uns entschieden, fiir Sie die Angebotspalette in Minsingen mit Telefon 0317810188
einer kleinen und kundenfreundlichen 24h-Zone zu erganzen. Nebst dem gewohnten Bargeld-

bezug am Bancomaten, kénnen Sie neu auch Einzahlungen (Noten und Miinz) tatigen und zwar  Rubigen

rund um die Uhr in sicherer Umgebung. Ihre Einzahlungen werden direkt dem gewiinschten Telefon 03172040 20
Konto gutgeschrieben. Somit wird das Geld am gleichen Tag verbucht und Sie kdnnen sofort vom

Zinsvorteil profitieren. Gleichzeitig dient das Gerat als Ersatz fiir die veraltete Nachttresoranlage.

Bancomaten

Den Zutritt zur 24h-Zone verschaffen Sie sich ganz einfach mit der Maestro- oder Kundenkarte
unserer Bank. Lassen Sie sich von unserem Beraterteam informieren. Wir zeigen lhnen die MGg- Hauptsitz Miinsingen

lichkeiten des Geréts gerne auf.
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Legen Sie bei uns an

Mit diesem Slogan starten wir eine mehrwo-
chige Finanzkampagne, welche zum Ziel hat,
die SLM als Bank fiir Ihre Anlagegeschéfte bes-
ser bekannt zu machen. Spar + Leihkasse Min-
singen AG steht, wie es der Name ausdrlickt,
vor allem fir Sparen und Ausleihen. Dies war
in den Anfangen der SLM der Fall und ist auch
heute noch die Haupttatigkeit unserer Bank. So
iberrascht es auch nicht, dass wir gegeniber
unseren Ansprechpartnern als starke Bank in
Finanzierungsfragen wahrgenommen werden.

Seit einiger Zeit schenken wir dem Ausbau des
Anlage- und Vermégensverwaltungsgeschafts
grosse Aufmerksamheit. Vor sieben Jahren
organisierten wir den ersten Finanzplanungs-
anlass. Diese Informationsveranstaltung wird
seither regelmdssig mit grossem Erfolg durch-
geflihrt. Im letzten Jahr erganzten wir unsere
Vortragsreihe mit einem Anlass zum Thema
Nachlassplanung. Mehrere hundert Teilneh-
merinnen und Teilnehmer in Mnsingen und
Worb waren von den Ausfiihrungen begeistert.
Das grosse Interesse an diesen Themen zeigt,

Anlageberatung und Vermégensverwaltung
gehdrt neben dem Finanzieren von Liegen-
schaften zu unserer Kernkompetenz. Wir ha-
ben in den letzten zehn Jahren viel in perso-
nelle und technische Ressourcen investiert.
Unser Anlageteam besteht aus vier ausgewie-
senen Spezialisten mit mehrjahriger Erfahrung
im Gebiet der Anlageberatung und Vermo-
gensverwaltung.

Ein wesentlicher Vorteil im Wertschriftenge-
schaft ist unsere Unabhangigkeit. Als Bank
ohne eigene Finanzprodukte stehen uns alle
Anlagemdglichkeiten samtlicher Anbieter zur
Verfligung. Dies bringt einen Mehrwert fiir
unsere Kunden. Ein Blick auf die Wertentwick-
lung der von uns verwalteten Anlagevermdgen
unterstitzt diese Aussage. Ein weiterer Plus-
punkt ist unsere Kundennahe und die Kontinu-
itat bei den Kundenberatern. Viele Griinde also,
um bei Anlagefragen die Dienstleistungen der
SLM zu beanspruchen. Nach dem Motto «mit
Us cha me rede» sind wir auch in der Anlage-
beratung und Vermégensverwaltung Ihr star-
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3. April 2010 dass sich immer mehr Leute mit solchen Pro- ker und zuverldssiger Partner in der Region.

Philippe Pfister blemstellungen auseinandersetzen.
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v. I n. r.: Rolf Lehmann, Daniela Biirki, Bruno Tanner und Beat Wittmann

Was fiir Kunden legen bei der SLM vor allem Geld an?

Mehrheitlich kommen die Kunden aus der Region, die meisten Anlagekunden sind 50 Jah-
re und alter. Viele lassen von uns nach der Pensionierung auch ihre Vorsorgegelder ver-
walten, welche aus der 2. und 3. S&ule ausbezahlt wurden. Auf Wunsch erstellen wir
vorgangig zusatzlich eine detaillierte Einkommensplanung. Unsere jiingeren Anleger sind
vermehrt an der Bérse aktiv, um von den Schwankungen der Aktienkurse zu profitieren.

Wen sprechen Sie mit der neuen Finanzkampagne vor allem an?

Wir wollen uns in erster Linie als Anlagebank mit kompetenten Mitarbeitenden und mit
einem sehr guten Leistungsausweis Uber die letzten Jahre bekannter machen. Geldanlagen
haben wir, neben dem Hypothekargeschéft, schon immer angeboten. Mit der Finanzkam-
pagne wollen wir unsere Kompetenz in diesem Geschaftsgebiet verstarkt nach aussen
kommunizieren, auch fiir Neukunden.

Welche Anlageprodukte bieten Sie an?

Alle, auf Wunsch auch «massgeschneiderte» Produkte — das kénnen zum Beispiel be-
stimmte «Strukturierte Produkte» mit speziellen Laufzeiten und Kapitalschutz sein. Wir
sind online mit den wichtigsten Borsenplatzen der Welt verbunden. Dadurch kénnen wir
neben den iiber 6'000 Anlagefonds auch praktisch mit allen Aktien und Obligationen
weltweit handeln.

Fiir wen ist die Vermogensverwaltung bei der SLM sinnvoll?

Die Vermdgensverwaltung ist ein Thema fir Kunden ab einem Anlagevolumen von
CHF 250°000. Wer keine Zeit, keine ausreichenden Kenntnisse, aber auch keine technischen
Voraussetzung fiir die Uberwachung der Anlagen hat, ist mit einem Vermégensverwal-
tungsauftrag gut beraten. Der Vertrag wird nach den individuellen Bedirfnissen und der
Risikostrategie des Kunden abgeschlossen.

Lohnt sich so eine Vermodgensverwaltung fiir den Kunden?

Die SLM hat mit ihrer Vermogensverwaltung nach einem internen Performance-Vergleich
sehr gut abgeschnitten. Wir machen diese Vergleiche auch fir uns, um selber zu sehen,
wie erfolgreich wir arbeiten. Und da liegen wir im Konkurrenzvergleich sehr gut. Der
Vorteil liegt auch hier in unserer Unabhangigkeit bei der Wahl der Anlageprodukte.

Interview mit Beat Wittmann, 35, Bereichsleiter
Finanz bei der SLM Miinsingen, zum Thema
Geldanlage und zur neuen Anlagekampagne:

Was macht die SLM fiir die Kunden als Anlagebank attraktiv?
Der wichtigste Punkt ist sicher unsere Unabhangigkeit bei der Auswahl
der Anlageprodukte. Wir suchen fiir unsere Kunden, unabhangig vom
Anbieter, die besten Produkte, welche jeweils auf dem Markt erhaltlich
sind. Dabei gehen wir nach einem bestimmten Selektionsprozess vor.

Konnen sich denn lhre Anlageberater dem Verkaufsdruck ent-
ziehen und unabhangig beraten?

Unsere Berater werden nicht daran gemessen, wie viele Anlagepro-
dukte sie verkaufen, sondern daran, dass sie mit dem Kunden eine
vertrauensvolle, langjéhrige Partnerschaft eingehen und ihn in samt-
lichen Vermdgensfragen und wéhrend allen seinen Lebensphasen un-
terstutzen.

Wir sind keine Bank, bei der ein Vertriebsdruck herrscht; das heisst, wir
verkaufen nicht Anlageprodukte um jeden Preis, sondern nur, wenn es
zum Kunden passt. Das macht das Personliche bei uns aus.

Wie lange arbeiten Sie personlich schon bei der SLM?

Ich habe meine Lehrzeit bei der SLM absolviert. Nach einem betriebs-
wirtschaftlichen Studium habe ich bei einem Beratungsunternehmen
gearbeitet und bin vor acht Jahren wieder zur SLM zurlickgekehrt, mit
der Aufgabe, den Bereich Anlagen, Vermdgensverwaltung und Finanz-
planung auszubauen.

Warum sollte ich in Miinsingen fiir die Geldanlage ausgerech-
net zur SLM gehen?

Sicher, weil durch unsere Unabhdngigkeit bei der Produktauswahl eine
Mehrrendite entsteht. Und natiirlich, weil wir sehr langfristige Bezie-
hungen mit unseren Kunden pflegen und auf ein vertrauensvolles Ver-
héltnis zu unseren Kunden Wert legen — das zahlt sich in unseren Augen
flr beide Seiten aus. Und wir haben gut ausgebildete Anlagespezia-
listen mit langjahriger Berufserfahrung. Diese nehmen sich Zeit fiir je-
den Kunden — unabhangig vom Anlagebetrag, der Kunde und seine
Bedrfnisse stehen bei uns definitiv an erster Stelle.

Ihr ganz personlicher Anlagetipp fiir Kunden ab 50 Jahren?
Beschéftigen Sie sich spatestens funf Jahre vor der geplanten Pensionie-
rung mit ihrer finanziellen Situation und lhren zukinftigen Wiinschen —
was wollen Sie und Ihre Familie noch verwirklichen? Das ist auch steu-
erlich wichtig, denn dann kann man noch Einfluss nehmen auf die
Auszahlung und Versteuerung des Pensionskassen- und Vorsorge-
Guthabens. Wir bieten zum Thema Pensionierungsplanung auch Semi-
nare an. Einen konkreten Anlagetipp kann man aber erst geben, wenn
man die persénliche Situation des Kunden und dessen Risikofahigkeit
genau kennt.

www.slm-online.ch
beat.wittmann@sIm.rba.ch

Die Renditen fiir festverzinsliche Anlagen im Schweizer Fran-
ken sind auf historisch tiefem Niveau. Anleger iiberlegen sich
heute zweimal, ob Sie ihr Kapital fiir langere Zeit zu den
aktuellen Zinsen binden wollen. Dies hat zur Folge, dass aus-
laufende Anlagen oft nicht wieder angelegt werden und das
Kapital auf dem Konto parkiert wird.

Als gute Alternative fiir unsere Kunden sind wir auf die «Bonus Coupon
Notes» aufmerksam geworden und haben Anfang Jahr erfolgreich eine
solche lanciert.

Was ist eine «Bonus Coupon Note»? In Bezug auf die zuletzt lancierte
«Bonus Coupon Note» stellen wir Ihnen das Produkt néher vor: Es han-
delt sich dabei um ein Strukturiertes Produkt in Schweizer Franken mit
einer Laufzeit von flinf Jahren. Der Anleger erhalt wahrend der Laufzeit
einen jahrlichen Zins zwischen 1% und 7.6 % auf sein Konto ausbezahlt.
Das eingesetzte Kapital wird per Verfall zu 100% dem Konto wieder
gutgeschrieben, die Anlage ist also kapitalgeschitzt.

Kein Angebot: «Die publizierten Informationen und Erkldrungen zu den Finanzprodukten dienen
ausschliesslich der Information und stellen sowohl in der Schweiz als auch im Ausland weder ein
Angebot noch eine Aufforderung zur Offertstellung zum Kauf oder Verkauf dar. Sie begriinden auch
nicht die Tatigung von Transaktionen, den Abschluss von Rechtsgeschaften, noch sind sie als An-
lageempfehlung an Investoren zu verstehen. Bevor Sie eine Anlageentscheidung treffen, empfehlen
wir lhnen, sich an eine(n) unserer Kundenberaterinnen oder Kundenberater zu wenden.»

Die Zinszahlungen berechnen sich aufgrund der Entwicklung von zehn dividendenstarken
Aktien. Das heisst, dass nur der Kapitalertrag von den Schwankungen am Aktienmarkt
abhangig ist. Selbst wenn sich die Aktienmarkte wahrend der Laufzeit negativ entwickeln,
wird das eingesetzte Basiskapital vollstandig zuriickbezahlt und der Minimalzins von 1 %
pro Jahr ausbezahlt. Die Risiken reduzieren sich somit auf einen tieferen Zinsertrag, und —
wie bei einer Obligation — nur auf das Schuldnerrisiko des Emittenten. In diesem Fall ist
der Schuldner die Barclays Bank (Rating AA-/Aa3), welche wir als solide erachten.

Wir sind Uberzeugt, mit diesem Produkt fir unsere Kunden eine gute Anlagealternative
gefunden zu haben: Ginge man von einer Zinszahlung ab Anfang Januar bis Mitte April
2010 aus, wiirde diese 4.81 % betragen. Weiter gehen wir davon aus, dass sich dividen-
denstarke Aktien in der ndchsten Zeit gegeniiber dem Gesamtmarkt positiv entwickeln
werden und die «Bonus Coupon Note» weiter davon profitieren wird.

Der Erfolg bei der ersten Platzierung der «Bonus Coupon Note» veranlasst uns, gegen Ende
Mai eine weitere Tranche zu lancieren. Gerne werden wir Ihnen diese in unserem Borsen-
corner ab Ende Mai prasentieren — Besuchen Sie uns in der SLM Miinsingen oder kontak-
tieren Sie Ihren SLM Kundenberater.

Performance: «Finanzprodukte sind keine risikofreien Investitionen. Mit einer solchen Anlage sind Risiken, insbesondere
diejenigen von Wert- und Ertragsschwankungen, verbunden. Bei strukturierten Produkten kann der Anleger nicht den Schutz
des Bundesgesetztes tiber die kollektiven Kapitalanlagen beanspruchen. Die Werthaltigkeit der strukturierten Produkte ist
nicht einzig von der Entwicklung des Basiswertes abhéngig, sondern auch von der Bonitat des Emittenten, die sich wéhrend
der Laufzeit des entsprechenden strukturierten Produktes zu Ungunsten des Anlegers verdndern kann. Die Anleger tragen das
Ausfallsrisiko des Emittenten. Eine positive Rendite in der Vergangenheit stellt keine Garantie fiir eine positive Rendite in der
Zukunft dar. Insbesondere stellen die aufgefiihrten Performancedaten historische Werte dar. Zukiinftige Performanceentwick-
lungen kdnnen daraus nicht abgeleitet werden.»



